Acteur depuis plus de 30 ans du développement d’entreprises.

Au service exclusif de
I'Entrepreneur
& de son projet !

Développement Commercial

Du conseil a I'Opérationnel

Des bénéfices multiples
& immédiats
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Savoir faire & Faire Des decisions Un cap et des Reésister et agir !

savoir | éclairées ! objectifs clairs !

:.. Au cdté du Créateur, Dirigeant et de son projet, sous une forme souple et flexible, autant que de besoin, développement des
atouts, préparation a la commercialisation, élaboration des objectifs, lancement des opérations, organisation de la prospection,

structuration des outils, accompagnement des commerciaux, suivi et évaluation des résultats.

.. Selon les axes : stratégique, tactique, opérationnel, élaborés en commun, autour d'un plan a court, moyen et éventuellement

long terme, conception et mise en ceuvre des actions concrétes.

.. Par I'énergie économisée et le temps ainsi dégagé le Dirigeant se consacre sereinement et totalement au pilotage stratégique

de son entreprise ou de son projet
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Jean-Jacques Flandé

Entrepreneur expérimenté, diplomé en Management Stratégique ICG. Plus de 30 ans
d'expériences dans tous types d'entreprises (TPE, PME, groupe international, Grande
distribution...) et de cibles clients (BTB, BTC) ainsi que dans des situations trés variées
(Démarrage, gestion de crise, repositionnement commercial, restructuration, développement,
trés forte croissance ...).

A notamment fondé et dirigé pendant plus de 10 ans une importante Web Agency.
Le pilotage stratégique d'entreprise et les enjeux de l'internet 2.0 sont ses deux domaines de

prédilection.

Ses atouts : La stratégie d’entreprise, le développement commercial, le marketing, le contréle
de gestion, l'internet 2.0.

http://entreprise-agile.eu

flande@entreprise-agile.eu

Jean-Jacques Flandé - Depuis le conseil jusqu’a 'opérationnel
SIRET 51242837600010 - APE : 7021Z - Montpellier - Crédit photographique © Daniel Schoenen - Fotolia.com




